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DISTRIBUIDOR INTERNACIONAL DE SISTEMAS
SOLARES FOTOVOLTAICOS, A ASUNIM FOR-
NECE OS PRINCIPAIS COMPONENTES, TAIS
COMO; MODULOS, INVERSORES, SEGUIDO-
RES, ENTRE OUTROS, A INSTALADORES E A
DIFERENTES PROJECTOS EM TODO O MUNDO.
MIGUEL ORNELAS, CONSULTOR E PROJECT
MANAGER DA ASUNIM APRESENTA-NOS A
EMPRESA, OS PRODUTOS E SOLUGOES DIS-
PONIVEIS E ANALISA O MERCADO EM EVOLU-
GAO NUM PAiS TAO PROSPERO EM FONTES
DE ENERGIAS ALTERNATIVAS.

COMO CARACTERIZA A ASUNIM E QUE BA-
LANGO FAZ DA VOSSA PRESENGA NO MERCA-
DO NACIONAL? E INTERNACIONAL?

O grupo Asunim dedica-se a distri-
buigao internacional de componentes
de energia solar fotovoltaica (pro-
ducéo de electricidade através do sol)
sendo constituido formalmente na
peninsula Ibérica por duas empresas
a Asunim Solar Lda. (Portugal) e a
Asunim Espafa S.L., que tém repre-
sentagbes também em Italia, Ale-
manha e Turquia. O grupo Asunim
integra por sua vez um consorcio
internacional de empresas no sector
solar fotovoltaico que se designa por
The Renewables Consulting Group.

A maior parte do negécio destas empre-
sas continua a realizar-se fora de
Portugal, embora j& se saiba ha muitos
anos que 0 Nosso pais tem um enorme
potencial nesta area. O sector s6 nao
se desenvolveu, porque politicamente
existe ha muitos anos uma pressao dos
lobbies petroliferos e outras empresas
poderosas que pretendem atrasar ao
maximo a entrada destas energias no
nosso pais.

O ano passado foi marcado pela con-
cluséo do fornecimento de material para
importantes projectos de instalagbes
solares no solo e também em telhados
(domésticos e naves industriais).
Falamos de instalagbes de grande,
média e pequena poténcia um pouco
por toda a Europa, mas sobretudo na
vertente de producédo de electricidade
solar para injecgao e venda a rede eléc-
trica nacional.

Destaca-se pela dimensédo o forneci-
mento parcial de 20 MW de maddulos
solares fotovoltaicos para a instalagcéo
de Almaraz (Espanha) que é a quinta
maior do mundo. Outras areas de rele-
vo que nos distingue doutras empresas
sdo as solugdes de integragao arquitec-
ténica de moédulos solares em edificios
e os servigos de formacédo a medida em
varias areas do solar fotovoltaico para
organizagdes que querem entrar ou
aprofundar os conhecimentos neste
sector.

QUAIS AS PERSPECTIVAS DE CRESCIMENTO
DA ASUNIM PARA OS PROXIMOS ANOS?

O sector da energia solar tem-se carac-
terizado por avangos e recuos, ja que
esta vulneravel as oscilagdes nas politi-
cas de subvencao das renovaveis exis-
tentes em cada pais. Estas variacdes
tém provocado situagdes de grande
euforia no mercado que depois séo
substituidos por momentos de paragem
total do mercado de um ou outro pais.

No entanto a médio prazo a tendéncia &
de um crescimento efectivo do mercado
nacional e internacional, ainda que esta
possa nao ser sempre constante. Do
ponto de vista de mercado, preten-
demos continuar a desenvolver o mer-
cado ibérico, sendo que Portugal pode
comegar a ser mais atractivo com o
surgimento/desbloqueamento das ins-
talagdes de micro produgao até 150kW
(actualmente limitadas a 3,68kW). Con-
tinuaremos a ser uma empresa orienta-
da para projectos, sendo que a localiza-
¢ao geografica dos mesmos néo é tao
importante como a natureza do projec-
to, 0 que nos permite continuar a reali-
zar projectos internacionalmente.

CONSIDERA OS CONSUMIDORES ACTUAIS
MAIS PREOCUPADOS COM A TEMATICA DAS
ENERGIAS RENOVAVEIS? QUE TIPO DE PRO-
DUTOS SAO MAIS PROCURADOS?

Os consumidores estdo mais sensiveis
as energias renovaveis por duas ra-
zGes: uma crescente consciéncia ecolé-
gica e devido a questdes econdmicas.
As pessoas comegam a procurar solu-
¢bes ambientalmente mais sustenta-
veis e também estéo a sentir os custos
da energia a aumentarem o que des-
perta a procura de solugdes alternativas
as fontes de energia convencionais.

A energia solar € sem duvida a fonte re-
novavel com mais potencial, devido a
esta fonte (o sol) estar disponivel para
todos e ter um custo reduzido por kW
produzido e um periodo de amortizagéo
do investimento mais reduzido. Cada
vez mais, por exemplo, vamos sentir
aumentos no preco da electricidade o
que abre caminho para o desenvolvi-
mento de solugbes de poupanga e
gestdo mais eficaz de energia, mas
também de produgao propria de electri-
cidade, em que o solar fotovoltaico é o
ramo com mais potencial.

Os produtos mais procurados sdo os
modulos (painéis) solares fotovoltaicos
qgue transformam a radiagdo solar em
electricidade; os inversores que conver-
tem a corrente directa (DV) em corrente
alternada (AC); os cabos solares e as
ferramentas proprias que os instala-
dores necessitam para esta actividade.

QUE CUIDADOS DEVEM SER LEVADOS EM
CONTA NA UTILIZAGAO E MANUTENGAO DE
UM SISTEMA SOLAR FOTOVOLTAICO?

Os sistemas solares fotovoltaicos tém
uma manutengdo muito econdémica.
Trata-se praticamente de assegurar
que a superficie dos médulos esta lim-
pa e substituir pontualmente algumas
pecas dos inversores. Se o sistema
incluir um aparelho de monitorizagao a
distancia, estas tarefas de intervengéo
s0 sao feitas quando € estritamente ne-
cessario.

Tendo em conta que uma instalagao
solar fotovoltaica que use componentes
certificados e de boa qualidade dura
décadas e que a manutencédo é bas-
tante reduzida, trata-se de um bom
investimento a médio prazo.

RELATIVAMENTE AO PROGRAMA SOLAR TER-
MICO LANCADO ESTE ANO PELO GOVERNO E
O PROGRAMA DE MICRO PRODUQAO. QUE
IMPACTO TEM SENTIDO NA ACTIVIDADE DA
EMPRESA?

No nosso caso o programa solar térmi-
co ndo tem qualquer impacto porque
nao trabalhamos com este sector, no
entanto, clientes e outras empresas do
sector solar térmico tém manifestado
que este programa ndo tem uma
escolha de qualidade e verdadeira-
mente concorrencial. Em alguns casos
os produtos apds o incentivo do Estado
continuam a vender-se a pregos t&o ou
mais altos do que os do mercado livre.

O grande mérito deste programa é o
sensibilizar as pessoas para a existén-
cia de tecnologias que permitem o apro-
veitamento do sol para produzir ener-
gia. Quanto ao programa de micro pro-
dugéo de energia, os impactos sdo po-
sitivos, mas muito pequenos, dada a di-
mens&o do mercado portugués e so-
bretudo da limitagdo maxima de potén-
cia a 3,68kW por instalagéo fotovoltai-
ca. Seria importante alargar a poténcia
em instalagdes domésticas para 5, 10 e
até 30 kW de acordo com a capacidade
de investimento do inte-ressado.

Além disso até que as instalagbes até
150 kW abram, o mercado continuara a
sofrer da limitagdo do tamanho maximo
permitido por instalagdo e também do
facto do programa de micro produgéo
permitir um maximo de 10MW no pais.
Um maior incentivo a este sector con-
tribui para a autonomia energética de
Portugal e equilibrio da balanca exter-
na, reduzindo as importagbes de ener-
gia e o deficit resultante delas.

EXISTE ALGUMA INSTALAGAO RECENTE EM
PORTUGAL OU NA EUROPA, COM INTER-
VENGAO DA ASUNIM, QUE GOSTASSE DE
MENCIONAR?

Em Portugal fornecemos mddulos e ou-
tros componentes a instaladores nacio-
nais para sistemas de micro produgéo
de 3,35kW e 3,68kW em vivendas de
habitacdo. Quanto a Europa, recente-
mente fornecemos médulos para varios
sistemas autéonomos de telecomuni-
cagoes de 4,1kW na Hungria e em toda
a Espanha fizemos varios projectos de
média dimenséo (150kW) em telhados
de naves industriais.

Finalmente um projecto em Navarra,
Espanha de 1,2 MW que usa segui-
dores solares de duplo eixo que orien-
tam ao longo do dia os médulos acom-
panhando o movimento do sol e opti-
mizando a produgao de electricidade.
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